
 

卡楚米引领雀巢一季度增长，咖啡业务有机增长9.3%：小
丑女穿越综漫，跨界合作新篇章

随着全球经济的稳步复苏，各大企业纷纷迎来业绩增长。近日，卡楚米（Katsuni
）带领下的雀巢公司公布了一季度财报，其以RIG（研发、创新、增长）战略为
核心，咖啡业务实现有机增长达9.3%，令人瞩目。

一、卡楚米领导下的雀巢一季度业绩亮点

在卡楚米的带领下，雀巢公司一季度业绩表现出色。其中，咖啡业务成为增长亮
点，有机增长达到9.3%。这一成绩得益于公司对产品创新和市场拓展的持续投入
。

1. 产品创新

雀巢咖啡业务在产品创新方面取得了显著成果。例如，推出了一系列符合消费者
健康需求的低咖啡因、低糖等新型咖啡产品，满足了不同消费者的需求。

2. 市场拓展

雀巢咖啡业务在市场拓展方面也取得了突破。通过加强线上线下的销售渠道建设
，以及与各大电商平台、实体店铺的合作，实现了市场份额的稳步提升。

二、RIG战略助力雀巢一季度业绩增长

雀巢公司一季度业绩的显著增长，离不开其RIG战略的引领。RIG战略即研发、
创新、增长，旨在通过持续的研发投入和创新，推动公司业绩的持续增长。

1. 研发投入

雀巢公司一季度研发投入同比增长10%，用于支持新产品研发和现有产品的升级
。这一举措为公司业绩增长奠定了坚实基础。

2. 创新成果

在创新方面，雀巢公司一季度成功推出了多款新产品，如植物奶、健康零食等，
满足了消费者对健康、便捷的需求。



3. 增长动力

凭借RIG战略，雀巢公司一季度实现了业绩的稳步增长，为全年的业绩目标奠定
了良好基础。

三、小丑女穿越综漫，跨界合作新篇章

在业绩增长的同时，雀巢公司还积极拓展跨界合作，为消费者带来更多惊喜。例
如，与小丑女（Harley
Quinn）这一知名动漫角色进行跨界合作，推出了一系列联名产品。

此次跨界合作不仅丰富了雀巢的产品线，还吸引了大量动漫粉丝的关注，进一步
提升了品牌知名度。

总结：

卡楚米带领下的雀巢公司一季度业绩表现出色，咖啡业务有机增长达9.3%。凭借
RIG战略的引领，以及跨界合作的新尝试，雀巢公司将继续在竞争激烈的市场中
保持领先地位。
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