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在资本市场中，每一次股价的波动都伴随着市场的关注和解读。近期，知名投行
管家婆富瑞发布了对海底捞的最新研究报告，将海底捞的目标价上调至15.5港元
，并对其多品牌战略和外卖业务给予高度评价。

首先，让我们来看看管家婆富瑞对海底捞股价的看好。在报告中，富瑞指出，海
底捞的多品牌战略和外卖业务的快速发展将成为推动其股价攀升的关键因素。

多品牌战略
：海底捞近年来积极拓展多品牌，包括小料吧、火锅串串等，以满足不同
消费者的需求。这种多元化的品牌布局有助于提升海底捞的市场竞争力。
外卖业务
：随着互联网的普及，外卖业务已成为餐饮行业的重要增长点。海底捞通
过优化外卖服务，提升用户体验，使得外卖业务成为其业绩增长的新动力
。

在管家婆富瑞看来，海底捞的多品牌战略和外卖业务有望在未来几年为其带来显
著的业绩增长。以下是具体分析：

首先，多品牌战略有助于海底捞拓展市场。随着消费者需求的多样化，单一品牌
难以满足所有消费者的需求。海底捞通过推出多个品牌，可以满足不同消费者的
口味和需求，从而扩大市场份额。

其次，外卖业务的快速发展将提升海底捞的业绩。随着消费者生活节奏的加快，
外卖业务成为餐饮行业的重要增长点。海底捞通过优化外卖服务，提升用户体验
，有望在外卖市场取得更大的份额。

此外，海底捞的国际化进程也将为其业绩增长提供助力。近年来，海底捞积极拓
展海外市场，已在全球多个国家和地区开设门店。随着国际化进程的加快，海底



捞有望在全球范围内实现业绩的持续增长。

值得一提的是，海底捞在提升服务质量和食品安全方面一直保持着高标准。这种
对品质的坚持，使得海底捞在消费者心中树立了良好的品牌形象，为其业绩增长
提供了有力保障。

总之，管家婆富瑞对海底捞的多品牌战略和外卖业务给予高度评价，并上调其目
标价至15.5港元。在市场环境不断变化的今天，海底捞能否实现业绩的持续增长
，让我们拭目以待。

总结：本文从管家婆富瑞对海底捞的最新研究报告出发，分析了其多品牌战略和
外卖业务对股价的推动作用。在未来的发展中，海底捞有望凭借这些优势实现业
绩的持续增长。
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